LOGICIELS |
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La chasse au gaspi s'intensifie. Elle passe par un suivi précis des consommations et
par des logiciels innovants d'optimisation, souvent portés par de jeunes PM.
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 L'intelligence
énergétique
regroeupe
{"ensemble des
solutions d'epti-
misation, en temps
réel, des onsom-
mations d" énergie
dans les batiments
et les process
industriels,

{1 s"agit avant
tout de logi-
ciels, connectés
alix matenels de
tontréle-comman-
de utilisés tradi-
tionnetlement dans
la gestion techinique
de batiments,

lIs analysent

les données et
proposent des
réglages optimaux
pour tous les types
d'équipements, en
méme temps, et sur
plusieurs sites.

aire baisser sa facture n’est plus
la seule motivation pour réduire
sa consommation d'énergie.
Les nouvelles contraintes régle-
mentaires, marketing et sociétales
vont inciter entreprises et collectivités
a metire en place une gestion plus fine
de leur consommation. Les audits
énergétiques et les actions correctives
localisées ne suflisent plus. Les grands
fournisseurs d'énergie et les fabricants
de matériel proposent déja des solu-
tions verticales par type d’énergie, par
famille d'équipements ou, dans le
batiment, cenirées sur le confort.
Des PME se sont donc lancées dans
le développement de logiciels et
d’équipements qui permettent un
contrble en temps réel sur les instal-
lations consommatrices et sur plu-
sieurs sites en méme temps. «En
fait, on assiste & I'émergence de solu-
tions d’intelligence énergétique»,
observe Patrick Danvert, expert a
PAdeme de Rennes {[lle-et-Vilaine).
L'un des pionniers est Echelon, un
spécialiste américain des réseaux et
protocoles de communication. En
Halie, i a installé avec Enel un réseau
de 27 millions de compteurs intelli-
gents chez des particuliers. Un inves-
tissement de 2,1 millions d’euros.
Echelon ne travaille pas en solitaire.
«Nous ne fournissons pas les outils
logiciels d’optimisation temps réel qui

TERRA HOVA

Créée en février 2005,
cette PMI installée 3 Plou-
zane {Finistére) propose
depuis aoiit 2007 une
solution logicielle en
ASP {service en ligne)
potrr analyser fes
données énergétiques
et les optimiser.
Exclusivement

a destination de
Pindusttie, elte promet
desgainsde 32 12%
suivant 'activité.

WIRECOM
TECHHODL0GIES

(réée en juiflet 2002

a Orléans {Lairet),

sa technofogie utilise le
réseau électrique existant
pour remonter tes
informations de consom-
mation en temps réel.
Les outils de commande
logicielle sont

accessibles sur PC et
maobiles, Le retour sur
investissement est estimé
& dix~huit mois.

ERGELIS

€réée en juillet 2004

a Gif-sur-Yvette
(Essonne), 1a start-up se
concentre sur la gestion
& distance et globale des
équipements des
hitiments du tertiaire.
Le systéme, qgui tient
comptle de la météo,
permettrait d'écono-
miser 10 a 20% sur les
factures, et un retour sur
investissement compris
entre uh ef trois ans.

sont développés avec des partenaires
locaux», explique Fréderic Caillet, le
responsable des ventes d’'Echelon en
France. Pour I'Hexagone, il s’agit sur-
tout de Trilogie basée 3 Meylan {Isére)
et sa filiale Energie Vision installée a
Mortagne-sur-Sévre (Vendée), deux
spécialistes de fa gestion technique de
bitiments qui ont développé des logi-
ciels de maitrise des consommations,
accessibles via le web,

UN MARCHE PROMETTEUR

Ils ne sont pas seuls. De jeunes entre-
prises innovantes, comme Terra Nova,
Wirecom Technologies ou Ergelis
investissent aussi ce secteur émer-
gent, avec des approches et des tech-
notogies originales (lire ci-dessus).

Thierry Allard

PIERRE GLEIZES/RER

“Au;ourd hm la gestion
de I'energie doit
étre transversale. "

le PDG de Wirecom Technelogies, PMI spécialisée dans la gestion
et la réguiation du chauffage, de la climatisation de batiments

Pour imposer leurs logiciels au mar-
ché, ils partent tous 4 la chasse aux
partenariats avec de grands construc-
teurs d'équipements électrotechni-
ques et les fournisseurs d’énergie.
Wirecom, par exemple, a signé un
accord-cadre avec Schneider Electric,
intéressé par sa technologie sur cou-
rant porteur, En 2000, le groupe alle-
mand avait déja fait Pacquisition de
Napac, filiale de I'Air liquide spéciali-
sée dans la télégestion multifluide.

Pour conquérir ce nouveau marché de
Foptimisation de la consommation
d'énergie, estimé entre 100 et 200 mil-
lions d’euros par an en France a'ho-
rizon 2010, CES nouUvVeaux acteurs
savent qu’ils doivent d’abord éduquer
les entreprises et les collectivités. «
C'est un marché que nous sommes en
train de créer », reconnait Benoit
Dubois-Taine, le président d’Ergelis.
Les promesses de réduction des
consommations d'énergie devraient
aider ces nouveaux acteurs 3 faire
entendre leur voix. Et leurs premiers
clients seront, sans nul doute, leurs
meilleurs ambassadeurs, tant il est
«tendance » d'afficher ses efforts pour
I'environnement. w  AUREUE BARBAUX
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